CLIENTE PROBLEMA SOLUCION MENSAJE INGRESOS

CUSTOMER: ¢A QUIEN VAS A SERVIR? PROBLEM: ;QUE PROBLEMA TIENE SOLUTION: ¢QUE LE OFRECERAS A TU CLIENTE? ¢QUE MESSAGE: ;CUAL ES TU HISTORIA? REVENUE: ;COMO GANAS DINERO?
TU CLIENTE? OBTENDRA TU CLIENTE? ¢COMO LA ESCUCHA TU CLIENTE?

BENEFICIO

BENEFIT: ;POR QUE QUIERE EL CLIENTE SU PRODUCTO
0 SERVICIO? ¢COMO SOLUCIONA EL PROBLEMA USTED?

ALTERNATIVAS DISTRIBUCION

ALTERNATIVES: DISTRIBUTION: (COMO LLEGA AL CLIENTE TU

) ] ?
ACTUALMENTE, (COMO ESTA RESOLVIENDO EL PRODUCTO SERVICIO?
PROBLEMA TU CLIENTE?

¢CUALES SON LAS SOLUCIONES ALTERNAS AL
PROBLEMA? ;CUAL ES LA COMPETENCIA?

- D
< VENTAJA

ADVANTAGE: ;QUE VENTAJA TIENES SOBRE LAS
ALTERNATIVAS?:POR QUE ERES LA MEJOR
PERSONA PARA LLEVAR ESTO A CABO?

NOMBRE

CO.STARTERS

CANVAS

NECESIDADES AL INICIO COSTOS

STARTUP NEEDS: éQUE NECESIDADES NO RECURRENTES NECESITAS (DINERO, GENTE, COSAS, TECNOLOGIA, ACTIVIDADES)? COSTS: ¢QUE NECESIDADES RECURRENTES SON ESENCIALES PARA QUE TU PUEDAS
/\ CONTINUAR (DINERO, GENTE, COSAS, TECNOLOGIA, ACTIVIDADES)?

N
COMING NOW
SOON OPEN
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